Streszczenie

FRANCHISING JAKO WYZWANIE I SZANSA
DLA PRZEDSIEBIORCOW

Franchising jest szczegdlna forma prowadzenia dziatalnosci gospodarczej na wlasny rachunek, ale w ramach wigkszej
sieci odrgbnych i niezaleznych przedsigbiorstw. Jest to pelny system prowadzenia biznesu pod sprawdzona marka i w
oparciu 0 know-how doswiadczonego franczyzodawcy wzamian za odpowiednie $wiadczenia finansowe. Prowadzenie
dzialalno$ci zgodnie z wyznaczonymi regulami i1 koncepcja franczyzodawcy staje si¢ jednoczesnie obowiazkiem
franczyzobiorcy. Przyjmujac ten obowiazek franczyzobiorca otrzymuje sprawdzony model dzialania firmy, dostep do wiedzy
technicznej i innych praw wtasnosci intelektualnej lub przemystowej, wsparcie przez centralng reklame¢ oraz mozliwosé
korzystania ze statej pomocy franczyzodawcy.

Franchising jest jedna z dominujacych form organizacyjnych naszych czasow. Stosowany w wielu roznych
dziedzinach dziatalnosci jest szybkim i skutecznym sposobem rozwoju przedsigbiorczosci. Wcigz jednak wielu
potencjalnych przedsigbiorcow nie dostrzega korzysci i szans, jakie niesie owa forma begdaca alternatywa dla tradycyjnych
metod prowadzenia biznesu. Celem artykuhu jest ukazanie tej unikalnej formy prowadzenia dziatalno$ci jako szanse i
wyzwanie dla przedsi¢biorcow, jako alternatywe, ktora wiele oferuje, ale rowniez wiele wymaga. Silna wola odniesienia
sukcesu, zaangazowanie oraz znajomos$¢ mocnych i stabych stron tej formy moga jednakze uczyni¢ franchising wielka szansa
dla przedsigbiorcow.



